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Presentacion del programa

La Financiacion de Startups desempefa un papel clave en la innovacion y generacion
de empleo, aunque muchas enfrentan obstaculos para acceder al capital necesario.
Segun el Instituto Nacional de Estadistica, solo un 35% de estas empresas consigue
financiacion externa en sus primeras etapas, lo que frena su crecimiento. Ante este
panorama, resulta esencial que los profesionales comprendan a fondo las fuentes
de financiacion disponibles y las estrategias para acceder a ellas. Por ello, TECH

ha desarrollado una titulacion universitaria pionera, centrada en los métodos mas
actuales para la Financiacion de Startups, todo ello en un formato 100% online que
facilita la organizacion del tiempo de forma flexible y adaptada a las necesidades
individuales del alumnado.
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@ @ Un programa exhaustivo y 100 % online,

exclusivo de TECH y con una perspectiva
internacional respaldada por nuestra
afiliacion con Economics, Business and
Enterprise Association”
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Dentro del entorno empresaria la Financiacion de Startups se ha convertido en un
elemento clave, impulsando la innovacion y la competitividad en diversos sectores.
Sin embargo, muchas empresas emergentes siguen enfrentando dificultades para
acceder al capital necesario en sus etapas iniciales. Ante este escenario, resulta
imprescindible que los profesionales dominen estrategias innovadoras que les
permitan superar las barreras tradicionales y acompafar de forma efectiva el
desarrollo y la expansion de nuevos proyectos emprendedores.

En este contexto, TECH presenta un revolucionario Master Titulo Propio en
Financiacién de Startups. Confeccionado por verdaderos referentes en este ambito,
el itinerario académico profundizara en el empleo de tecnologias disruptivas en las
empresas. Por lo tanto, el temario ahondara en las diferentes fuentes de financiacion
para Startups, teniendo en cuenta el crowdfunding y las initial coin offerings.

Por otro lado, lo Unico que necesitara el alumnado para ampliar sus conocimientos
sera un dispositivo con acceso a Internet, como mavil, ordenador o su tablet, para
acceder al Campus Virtual. Asimismo, los horarios y cronogramas evaluativos pueden
planificarse individualmente por los egresados. También, este temario se distinguira
por apoyarse en el disruptivo sistema de ensefianza Relearning, que se fundamenta
en la reiteracion para garantizar el dominio de sus diferentes aspectos. A su vez,
mezcla el proceso académico con situaciones reales para que se adquieran los
conocimientos de manera natural y progresiva, sin el esfuerzo extra que conllevaria
memorizar.

Gracias a la membresia en la Economics and Business Education Association
(EBEA), el egresado accederd a publicaciones, recursos digitales y seminarios online
para mantenerse actualizado. Asimismo, podra participar en conferencias anuales y
optar al reconocimiento profesional EBEA, impulsando su crecimiento y excelencia
profesional en economia y negocios.

Este Master Titulo Propio en Financiacion de Startups contiene el programa
universitario mas completo y actualizado del mercado. Sus caracteristicas mas
destacadas son:

+ Eldesarrollo de casos practicos presentados por expertos en Financiacion de Startups

+ Los contenidos graficos, esquematicos y eminentemente practicos con los que estan
concebidos recogen una informacion cientifica y practica sobre aquellas disciplinas
indispensables para el gjercicio profesional

+ Los ejercicios practicos donde realizar el proceso de autoevaluacion para mejorar
el aprendizaje

+ Su especial hincapié en metodologias innovadoras

+ Las lecciones tedricas, preguntas al experto, foros de discusion de temas controvertidos
y trabajos de reflexién individual

+ Ladisponibilidad de acceso a los contenidos desde cualquier dispositivo fijo o portatil
con conexion a internet

Optimizaras competencias avanzadas
en gestion financiera y estructuracion
de capital, optimizando los recursos
para la expansion empresarial”
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Profundizaras en el uso de herramientas
vanguardistas de analisis de riesgos para
minimizar incertidumbres en inversiones

Accederas a un sistema basado de Startups.

en la reiteracion, disfrutando
de una capacitacion natural y
progresiva a lo largo de todo
el temario”

Crearas técnicas de escalabilidad y
sostenibilidad financiera para Startups
en diferentes fases de crecimiento.

Incluye en su cuadro docente a profesionales pertenecientes al ambito en Financiacion
de Startups, que vierten en este programa la experiencia de su trabajo, ademas de
reconocidos especialistas de sociedades de referencia y universidades de prestigio.

Su contenido multimedia, elaborado con la ultima tecnologia educativa, permitira al
profesional un aprendizaje situado y contextual, es decir, un entorno simulado que
proporcionara un estudio inmersivo programado para entrenarse ante situaciones reales.

El disefio de este programa se centra en el Aprendizaje Basado en Problemas, mediante

el cual el alumno debera tratar de resolver las distintas situaciones de practica profesional

que se le planteen a lo largo del curso académico. Para ello, el profesional contara con la

ayuda de un novedoso sistema de video interactivo realizado por reconocidos expertos. ’

A
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¢ Por qué estudiar en TECH?

TECH es la mayor Universidad digital del mundo. Con un impresionante catalogo de
mas de 14.000 programas universitarios, disponibles en 11 idiomas, se posiciona como
lider en empleabilidad, con una tasa de insercion laboral del 99%. Ademas, cuenta con
un enorme claustro de mas de 6.000 profesores de maximo prestigio internacional.
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Estudia en la mayor universidad
digital del mundo y asegura tu éxito
profesional. El futuro empieza en TECH"
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El mejor claustro docente top internacional
La mejor universidad online del mundo segiun FORBES

El claustro docente de TECH esta integrado por mas de 6.000 TECH es la mayor universidad digital del mundo. Somos
La prestigiosa revista Forbes, especializada en negocios y profesores de maximo prestigio internacional. Catedraticos, la mayor institucion educativa, con el mejor y mas
finanzas, ha destacado a TECH como «la mejor universidad investigadores y altos ejecutivos de multinacionales, entre los amplio catdlogo educativo digital, cien por cien online
online del mundo». Asi lo han hecho constar recientemente cuales se destacan Isaiah Covington, entrenador de rendimiento y abarcando la gran mayoria de &reas de conocimiento.
en un articulo de su edicion digital en el que se hacen eco de los Boston Celtics; Magda Romanska, investigadora principal Ofrecemos el mayor nimero de titulaciones propias,
del caso de éxito de esta institucion, «gracias a la oferta de Metal AB de Harvard; Ignacio Wistumba, presidente del titulaciones oficiales de posgrado y de grado
académica que ofrece, la seleccién de su personal docente, departamento de patologia molecular traslacional del MD universitario del mundo. En total, més de 14.000 titulos
y un método de aprendizaje innovador orientado a formar Anderson Cancer Center; o D.W Pine, director creativo de la universitarios, en diez idiomas distintos, que nos
a los profesionales del futuro». revista TIME, entre otros. convierten en la mayor institucion educativa del mundo.
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Profesorado

TOP

Internacional

n°1
Mundial

Mayor universidad
online del mundo,

Plan

de estudios
mas completo

Forbes

Mejor universidad
online del mundo,

o

La metodologia
mas eficaz

Un método de aprendizaje tnico

TECH es la primera universidad que emplea el Relearning

TECH ofrece los planes de estudio mas completos en todas sus titulaciones. Se trata de la mejor metodologia
del panorama universitario, con temarios que de aprendizaje online, acreditada con certificaciones
abarcan conceptos fundamentales y, al mismo internacionales de calidad docente, dispuestas por agencias
tiempo, los principales avances cientificos en sus educativas de prestigio. Ademas, este disruptivo modelo
areas cientificas especificas. Asimismo, estos académico se complementa con el “Método del Caso’,
programas son actualizados continuamente para configurando asf una estrategia de docencia online Unica.
garantizar al alumnado la vanguardia académica También en ella se implementan recursos didacticos

y las competencias profesionales méas demandadas. innovadores entre los que destacan videos en detalle,

De esta forma, los titulos de la universidad infograffas y resimenes interactivos.

proporcionan a sus egresados una significativa
ventaja para impulsar sus carreras hacia el éxito.



La universidad online oficial de la NBA

TECH es la universidad online oficial de la NBA. Gracias a
un acuerdo con la mayor liga de baloncesto, ofrece a sus
alumnos programas universitarios exclusivos, asi como
una gran variedad de recursos educativos centrados en el
negocio de la liga y otras areas de la industria del deporte.
Cada programa tiene un curriculo de disefio unico y
cuenta con oradores invitados de excepcion: profesionales
con una distinguida trayectoria deportiva que ofreceran

su experiencia en los temas mas relevantes.

\

Universidad
online oficial
de laNBA

0
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Lideres en empleabilidad

TECH ha conseguido convertirse en la universidad lider en
empleabilidad. El 99% de sus alumnos obtienen trabajo en
el campo académico que ha estudiado, antes de completar
un afio luego de finalizar cualquiera de los programas

de la universidad. Una cifra similar consigue mejorar su
carrera profesional de forma inmediata. Todo ello gracias

a una metodologia de estudio que basa su eficacia en

la adquisicion de competencias practicas, totalmente
necesarias para el desarrollo profesional.

4.9

* global score

99%

Garantia de maxima
empleabilidad

Google Partner Premier

El gigante tecnologico norteamericano ha otorgado a
TECH la insignia Google Partner Premier. Este galardén,
solo al alcance del 3% de las empresas del mundo, pone
en valor la experiencia eficaz, flexible y adaptada que esta
universidad proporciona al alumno. El reconocimiento no
solo acredita el maximo rigor, rendimiento e inversion en
las infraestructuras digitales de TECH, sino que también
sitla a esta universidad como una de las compafiias
tecnoldgicas mas punteras del mundo.

La universidad mejor valorada por sus alumnos

Los alumnos han posicionado a TECH como la
universidad mejor valorada del mundo en los principales
portales de opinion, destacando su calificacion

mas alta de 4,9 sobre 5, obtenida a partir de mas de
1.000 resefias. Estos resultados consolidan a TECH
como la institucion universitaria de referencia a nivel
internacional, reflejando la excelencia y el impacto
positivo de su modelo educativo.
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Plan de estudios

Los materiales didacticos que componen este Master Titulo Propio han sido disefiados
por auténticos referentes en Financiacion de Startups. Asi, el plan de estudios analizara
cuestiones que van desde los procesos de digitalizacion en los modelos de negocio

o las estrategias de financiacion mas innovadoras para proyectos disruptivos hasta

los diferentes tipos de Due Diligence. Gracias a esto, el alumnado podra desarrollar
estrategias de captacion de inversion, gestionar riesgos financieros y liderar
negociaciones con inversores y fondos de capital. Como resultado, esto les permitira
optimizar la viabilidad y escalabilidad de los diversos proyectos de los que hagan parte.
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Estructuraras modelos de financiacion eficientes,
promoviendo la sostenibilidad y escalabilidad de
las iniciativas emprendedoras”
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Modulo 1. Ecosistema de Startups

1.1

1.2.

1.3.

1.4.

1.5.

1.6.

Startups: Elementos clave de una Startup exitosa

1.1.1.  Diferencias entre Startups y empresas tradicionales
1.1.2.  Innovacion como base de las Startups

1.1.3.  Elementos clave de una Startup exitosa

1.1.4. Factores de escalabilidad en Startups

Actores principales del ecosistema emprendedor en la Startup

1.2.1.  Aceleradoras: Beneficios

1.2.2.  Incubadoras y su rol en el apoyo inicial
1.2.3.  Venture builders: un modelo integral
1.2.4.  Conexion entre Startups y universidades

Innovacion tecnoldgica y su impacto en la Startup

1.3.1.  Uso de tecnologias disruptivas

1.3.2.  Digitalizacion en modelos de negocio

1.3.3.  Innovacion en productos y servicios

1.3.4. Ejemplos de Startups tecnoldgicas exitosas

Modelos de negocio escalables de Startups

1.4.1. Disefio de modelos escalables

1.4.2.  Tecnologias que potencian la escalabilidad
1.4.3.  Casos de éxito en modelos escalables

1.4.4. Impacto del mercado objetivo en la escalabilidad

Ecosistema financiero de las Startups

1.5.1.  Fuentes de financiacion inicial

1.5.2.  Roles de inversores angeles y capital semilla
1.5.3.  Importancia del venture capital

1.5.4.  Crowdfunding como herramienta financiera

Desafios iniciales y estrategias de superacion de las Startups
1.6.1.  Problemas comunes en etapas tempranas

1.6.2. Estrategias para superar el valle de la muerte

1.6.3.  Creacion de equipos solidos

1.6.4. Gestionar la adaptacion al mercado

1.7.  Rol delinversor en el ecosistema Startup

1.7.1. Tipos de inversores y su importancia

1.7.2.  Relacion entre inversores y emprendedores

1.7.3.  Impacto del inversor en la estrategia de crecimiento
1.7.4. Eticaen las inversiones para Startups

1.8.  Impacto de las Startups en mercados emergentes

1.8.1. Caracteristicas de los mercados emergentes

1.8.2.  Oportunidades para Startups en los mercados emergentes
1.8.3. Ejemplos de éxito en economias emergentes

1.8.4. Desafios especificos en mercados emergentes

1.9. Casos de Startups disruptivas

1.9.1. Ejemplo 1: empresas tecnoldgicas globales

1.9.2.  Ejemplo 2: innovacién en modelos de negocio tradicionales
1.9.3.  Ejemplo 3: Startups sostenibles y verdes

1.9.4.  Andlisis de factores comunes en casos de éxito

1.10. Perspectivas futuras del ecosistema Startup
1.10.1. Tendencias globales en innovacion
1.10.2. Tecnologias emergentes y Startups
1.10.3. Cambios regulatorios en el sector
1.10.4. Proyeccion a nuevos mercados globales

Modulo 2. Estrategias de Financiacion para Startups

2.1.  Financiacion privada de Startups

2.1.1.  Financiacion privada de Startups. Aspectos clave
2.1.2.  Contexto de financiacion en startups: necesidades y retos
2.1.3. Diferencias entre financiacion tradicional y financiacion en Startups

2.2, Fuentes de financiacion inicial para Startups: Bootstrapping y FFF (friends, family & fools)

2.2.1. Bootstrapping y FFF (friends, family & fools)
2.2.2.  Ventajas y desventajas de la autofinanciacion (bootstrapping)
2.2.3.  Friends, family & fools (FFF): riesgos y oportunidades
2.3.  Business angelsy su papel en Startups
2.3.1. Rol del business angel en la fase Inicial de la Startup
2.3.2.  Perfil del inversor angel: qué buscan en una Startup
2.3.2.  Como atraer y negociar con business angels



2.4.

2.5.

2.6.

2.7.

2.8.

2.9.

2.10.

Venture capital y private equity en Startups

2.4.1.  Venture capital y private equity en Startups

2.4.2. Fondos de venture capital: estructura y procesos de inversion
2.4.2.  Private equity en Startups: cuando es una opcion viable
Crowdfunding como alternativa de financiacion en Startups

2.5.1.  Crowdfunding: Alternativa a la financiacion

2.5.2.  Tipos de crowdfunding: equity, reward - based y peer — to - peer
2.52.  Plataformas mas utilizadas y estrategias de éxito
Financiacion bancaria y préstamos para Startups

2.6.1. Lafinanciacion bancaria y los préstamos para Startups. Aspectos clave
2.6.2. Lineas de crédito y préstamos para emprendedores

2.6.3. Avalesy garantias: como mejorar la financiacion bancaria
Etapas de financiacion en Startups: de la pre-seed a la IPO

2.7.1.  Pre-seedy seed: primeros pasos en la financiacion

2.7.2.  Series A, B, Cy mas alla: crecimiento y escalabilidad

2.7.3. Salida a bolsa como estrategia de financiacion

Estrategias de negociacion con inversores en Startups

2.8.1. Estrategias de negociacion con inversores. El arte de negociar
2.8.2.  Planificacion de un pitch financiero efectivo

2.8.2. Claves para la negociacion de términos de inversion
Valoracion de Startups y métricas financieras

2.9.1. Valoracion de Startups y métricas financieras: Tipos

2.9.2. Métodos de valoracion: DCF, multiplos y comparables

2.9.2. Indicadores clave para atraer inversores

Elaboracion de un plan financiero solido para la Startup

2.10.1. Planificacion de un plan financiero

2.10.2. Estructura y componentes de un plan financiero

2.10.3. Errores comunes en la planificacion financiera de Startups
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Maédulo 3. Business Angels y Capital Riesgo (venture capital) en Startups

3.1.  Tipologia de Inversores para Startups

3.1.1. Identificacion de los diferentes tipos de inversores: Business
angels y venture capital

3.1.2. Caracteristicas definidoras de los inversores en funcién
de sus estrategias de inversion

3.1.3. Tipos fondos de venture capital

3.1.4. Diferencias entre business angels y venture capital
3.2.  Ciclo de vida del capital riesgo en Startups

3.2.1.  Obtencion de capital

3.2.2. Fasedeinversion

3.2.3. Estrategias de salida: desinversion

3.2.4. Retornos de la inversion y métricas clave
3.3.  Creacion de relaciones con inversores para Startups

3.3.1.  Redesy comunidades de inversores

3.3.2. Redes de business angels

3.3.3. Plataformas y asociaciones de capital riesgo

3.3.4.  Networking efectivo para inversores y emprendedores
3.4.  Proceso de evaluacion de una Startup

3.4.1. Analisis del mercado

3.4.2. Aportacion de valor

3.4.3.  Evaluacion del equipo fundador

3.4.4. Expectativas de crecimiento
3.5.  Rondas de financiacién de una Startup

3.5.1.  Rondas de financiacion. Finalidad

3.5.2. Tipologias de rondas de financiacion

3.5.3.  Preparacion para una ronda de financiacion

3.5.4.  Acuerdo inicial de intenciones (term sheet). Definicion, negociacion y firma
3.6.  Due Diligence de la Startup

3.6.1.  Due Diligence. Finalidad

3.6.2. Tipos de Due Diligence

3.6.3.  El proceso de Due Diligence

3.6.4. Tipologiay tratamiento de las diferentes contingencias
en un proceso de Due Diligence
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3.7.  Acuerdo de inversion en una Startup

3.7.1.  Estructuras de inversion

3.7.2.  Desembolso de capital

3.7.3.  Préstamo convertible

3.7.4. Dotacion de liquidez a los socios (ventas en secundario)
3.8. Régimen de responsabilidad en la Startup

3.8.1.  Régimen general

3.8.2.  Manifestaciones y garantias del equipo fundador

3.8.3.  Limitaciones a la responsabilidad

3.8.4. Garantias
3.9. Obligaciones del equipo fundador en una Startup

3.9.1. Obligacion de permanencia

3.9.2. Obligacion de no competencia

3.9.3.  Consecuencias del incumplimiento: andlisis de las figuras del good y el bad leaver

3.10. Herramientas clave para protegerse frente a un posible escenario
de desinversion del equipo fundador en una Startup

3.10.1. Lock-up
3.10.2. Derecho de adquisicion preferente
3.10.3. Tag along

Modulo 4. Search Funds: Modelo de Financiacion e Inversion para Startups

4.1, Anélisis de los tipos de emprendimiento por adquisicion (ETA) para Startups
4.1.1.  Objetivos del emprendimiento por adquisicion
4.1.2.  Modelos de emprendimiento por adquisicion
4.1.3.  Comparacion entre search funds y otros modelos: ETA, startups, MBO, LBO
4.1.4. Factores clave para elegir el modelo adecuado
4.2.  Modelo search fund para Startups: Origen y evolucién
4.2.1.  Origeny evolucion del modelo search fund
4.2.2. Principales actores y promotores del modelo
4.2.3. Estadisticasy tendencias actuales en search funds
4.3.  Search funds para Startups desde un punto de vista inversor
4.3.1. Ecosistema de inversion en search funds
4.3.2. Criterios y estrategias de inversion en search funds
4.3.3. Perspectivas de retorno y riesgos asociados




4.4.

4.5.

4.6.

4.7.

4.8.

4.9.

4.10.
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Search funds para Startups desde un punto de vista emprendedor
4.4.1.  Perfil del searcher: habilidades y experiencias necesarias

4.42.  Elcamino del emprendedor (path to search)

4.4.3.  Partner search fund: Compafieros de viaje

4.4.4.  Guia préactica (search fund primer)

Search funds para Startups Fase 1: Fundraising y creacion del search fund
4.5.1.  Preparacion y enfoque

4.5.2. Elaboracion de documentacion clave

4.5.3. Construccién de un captable equilibrado

4.5.4. Creacion del vehiculo de busqueda

Search funds para Startups Fase 2: fase de busqueda

4.6.1.  Métodos para identificar empresas objetivo

4.6.2. Planificacion de la busqueda: Procesos, equipo, herramientas e implementacion
4.6.3. Evaluacion preliminar de oportunidades (screening)

4.6.4. Interaccion entre el searcher y los inversores (mejores practicas)
4.6.5. Lasprimeras LOls

Search funds para Startups Fase 3: Adquisicion de la compafiia

4.7.1. Negociacion con la parte vendedora

4.7.2.  Proceso de Due Diligence: comercial, financiero, legal y técnico
4.7.3.  Negociacion y estructuracion de la compra

4.7.4. Estrategias de financiamiento de la adquisicion

Search Funds para Startups Fase 4: Onboarding y gestion de la empresa
4.8.1. Planificacion e implementacion post-adquisicion

4.8.2. Crecimiento y optimizacion de la compafiia

4.8.3. Cuestiones clave en la relacion con los distintos stakeholders
Search funds para Startups: Exit y Futuro del searcher

4.9.1. Alternativas para dar el retorno a los inversores

49.2.  Preparacion de la compafiia, previo al evento de liquidez

493. Lavida del emprendedor Post-exit

Search funds para Startups: Ejemplos y casos reales

4.10.1. Historias de éxito: lecciones aprendidas

4.10.2. Fracasos y desafios: analisis de errores comunes

410.3. Perspectivas de los actores involucrados
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Madulo 5. Financiacion publica y subvenciones para Startups 5.8. Estrategias de compliance y auditoria en financiacion publica de Startups
5.8.1. Estrategia de compliance y auditoria en Financiacion publica

5.1.  Financiacion publica para Startups
51.1. Importancia de la financiacion publica en el ecosistema emprendedor

5.8.2. Regulaciones internacionales y requisitos de transparencia en fondos publicos

512 Diferencias entre financiacién publica y privada 5.8.3.  Auditorias y control del uso de los recursos obtenidos

] U 59. Desafiosy errores comunes en la financiacion publica Internacional de Startups
5.1.3.  Lineas de financiacion publica para Startup o ) .

: : : 59.1.  Errores frecuentes en solicitudes. Como evitarlos
5.2.  Organismos internacionales de apoyo a Startups

: : ! _— 59.2. Plazosy gestion eficiente de los fondos obtenidos
5.2.1.  Organismos internacionales de apoyo y su papel en el financiamiento de Startups ) T i
: : : o 59.3. Guia para la financiacién publica internacional de Startups
5.2.2. Estrategias de internacionalizacion o o i S
. : : 5.10. Casos practicos y buenas practicas en la Financiacion publica de Startups
5.2.3.  Principales organismos Internacionales de apoyo a Startups o - _ T o
. . L . 5.10.1. Analisis de Startups que han utilizado Financiacion publica con éxito
5.3. Subvenciones Internacionales para Startups: tipos y requisitos ) ) o
! . : . : 5.10.2. Estrategias replicables para acceder a recursos publicos
53.1. Tiposy requisitos de las subvenciones para Startups a nivel Internacional

5.10.3. Caso practico de simulador financiero

5.3.2. Diferencias entre subvenciones a fondo perdido y cofinanciadas

53.3.  Principales programas de subvenciones a nivel Internacional Modulo 6. Estrategias de Dilucion y Control Accionario para Startups
5.4. Préstamos blandos y otros instrumentos de Financiacion publica para Startups

6.1.  Dilucion y control Accionarial para Startups

54.71. Préstamos blandos y otros instrumentos de Financiacion 611 C | Acci il D h - q h it
odblica. Aspectos clave T ontrol Accionarial. Derechos econdémicos y derechos politicos

542. Lineas de financiacion con condiciones preferentes 6.1.2.  Dilucion. Efectos en los derechos econdmicos y derechos politicos

542 Casos de éxito en el uso de financiacion publica 6.1.3.  Tabla de capitalizacion o cap table de una empresa

55.  Programas europeos e Internacionales de apoyo a Startups 6.1.4. Estructura e informacién relevante. Ejemplos practicos

5.5.1.  Horizon Europe: oportunidades y criterios de seleccion 6.2 Mecanismos de dilucion para Startups

552.  EIC Accelerator y otros programas europeos clave 6.2.1. Impacto de una ronda de inversion en los socios actuales

6.2.2.  Ampliacion de capital. Valoracion premoney y prima de emision
6.2.3. Prestamos convertibles

5.5.3. Programas internacionales de alto impacto global para Startups

5.6. Acceso a fondos Internacionales de inversion publicos y mixtos para Startups

5.6.1. Fondos de coinversion publico-privada para Startups a nivel internacional 6.2.4. Planes de incentivos

5.6.2.  Acceso a los fondos Internacionales de inversion publicos y mixtos 6.3. Mecanismos antidilucion para Startups

para Startups 6.3.1.  Uso de los mecanismos antidilucion
5.6.3. Casos de éxito en la combinacion de financiacion publica y privada ©6.3.2.  Derecho de asuncion preferente
5.7.  Proceso de solicitud y gestion de ayudas publicas Internacionales 6.3.3.  Precio medio ponderado o “weighted average price’
para Startups. Documentacion 6.3.4. Otras alternativas: Full ratchet y pay to play. Ejemplos practicos
5.7.1.  Claves para la preparacion de documentacion 6.4. Proteccion de los nuevos inversores de Startups
5.7.2.  Gestion de las subvenciones publicas a nivel Internacional 6.4.1.  Ampliaciones de capital “on a fully diluted basis”
5.7.2. Coémo maximizar la probabilidad de obtener financiacion internacional 6.4.2. Exclusion del derecho de asuncion preferente

6.4.3.  Nueva clase de acciones



6.5.

6.6.

6.7.

6.8.

6.9.

6.10.

Otros mecanismos de proteccion de los inversores de Startups

6.5.1.  Liquidacion preferente

6.5.2.  Most favoured nation

6.5.3.  Drag along

6.5.4. Venta forzosa

Gobierno corporativo en las Startups

6.6.1.  Composicion organo de administracion

6.6.2.  Lafigura del observador

6.6.3. Régimen general para la adopcién de acuerdos sociales

6.6.4. Mayorias reforzadas

Obligaciones del gobierno corporativo en las Startups

6.7.1.  Preocupacion por el Interés social

6.7.2.  Bloqueo de situaciones de conflicto de interés

6.7.3.  Confidencialidad

6.7.4. Consecuencias del incumplimiento

Derechos de los accionistas en las Startups

6.8.1.  Derechos de informacion

6.8.2.  Derechos de voto. Sindicacion

6.8.3. Derechos economicos

6.8.4. Derecho de separacion (de salida)

Abuso de la posicion de control en las Startups

6.9.1.  Andlisis de empresas que han experimentado dilucién significativa
6.9.2.  Efectos de la dilucion durante una crisis financiera

6.9.3. Caso de empresas con problemas de solvencia y uso de dilucion para sobrevivir
6.9.4. Lecciones aprendidas de casos reales de dilucion y estrategias de control
El conflicto entre socios de las Startups

6.10.1. Situaciones de bloqueo de los ¢rganos sociales

6.10.2. Mecanismos de resolucion de conflictos

6.10.3. Opciones de compray venta
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Médulo 7. Estructuracion Legal de las Startups y Vehiculos de Inversion

7.1.  Las Startups 'y los vehiculos de inversion
7.2.1.  Tipos de vehiculos de inversion
7.2.2. Ecosistema de Startups: Entorno local y global

7.2.3. Importancia de la estructura legal: Por qué es esencial para el éxito
de una Startup

7.2.  Tipos de entidades legales para Startups
7.2.1.  Sociedades anonimas: caracteristicas y ventajas
7.2.2.  Sociedades de responsabilidad limitada: caracteristicas y ventajas

7.2.2.1. Diferencias entre las sociedades de responsabilidad limitada
y las sociedades anénimas

7.2.3.  Otrotipo de entidades
7.2.4.  Consideraciones fiscales
7.3.  Estructura corporativa de una Startup
7.3.1.  Socios: derechos y obligaciones
7.3.2. Capital social: aportaciones y participacion de los socios
7.3.3.  Gobierno corporativo
7.3.4.  Obligaciones recurrentes
7.4.  Acuerdos de socios en las Startups
7.4.1.  Pacto de socios: Qué debe incluir y su importancia
7.4.2.  Acuerdos de Confidencialidad (NDA): proteccion de la propiedad intelectual
7.4.3.  Vesting: condiciones y plazos para el reparto de acciones
7.4.4. Clausulas de salida: opciones en caso de venta de la Startup
7.5.  Financiacion de Startups

7.5.1.  Fuentes de financiacion: capital propio, inversores industriales, inversores
de capital riesgo y financiacion bancaria

7.5.2.  Rondas de financiacion: seed, Serie A, B, C, etc

7.5.3.  Aspectos legales de las rondas de inversion: el contrato de inversion

7.5.4.  Aspectos legales de las rondas de inversion: el contrato entre socios
7.6.  Vehiculos de inversion en las Startups

7.6.1.  Tipos de vehiculos de inversion: fondos de capital riesgo, business
angels, crowdfunding

7.6.2.  Estructura juridica de los fondos de inversion
7.6.3. Riesgosy beneficios para los inversores y las Startups
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7.7.

7.8.

7.9.

7.10.

Propiedad Intelectual y proteccion legal en las Startups

7.7.1.  Derechos de autor y patentes: proteccion de las ideas y tecnologias

7.7.2.  Marcas registradas: importancia en el branding de la Startup

7.7.3.  Acuerdos de Licencia: uso de tecnologia y propiedad intelectual de terceros

7.7.4. Estrategias para proteger la propiedad intelectual: Enfoque global vs. nacional

Aspectos regulatorios Internacionales en la creacion de Startups
7.8.1.  Tramites administrativos en la creacion de Startups: licencias y permisos
7.8.2.  Regulacion en el sector tecnolégico

7.8.3.  Cumplimiento de normas internacionales: normativas fiscales, laborales
y de proteccion de datos

7.8.4. Impacto de las leyes antimonopolio y de competencia

Aspectos fiscales aplicables a la Startup

7.9.1. Tipos de impuestos aplicables a la Startup

7.9.2. Lafiscalidad de los socios fundadores. Estrategias de planificacion fiscal
7.9.3. Lafiscalidad de los inversores

7.9.4. Beneficios fiscales en las inversiones: Incentivos y exenciones
para los inversores

Salida de inversores de una Startup
7.10.1. Mecanismos de salida: Venta, fusion, adquisiciones y salida a bolsa
7.10.2. Derechos y obligaciones de los socios ante un evento de liquidez
7.10.3. Liquidacién preferente
7.10.4. Aspectos legales de la liquidacion de una Startup:

7.10.4.1. Procedimiento y consecuencias legales

7.10.4.2. Reparto de ganancias y liquidacion de activos: calculo
y distribucion final

Modulo 8. Exit Strategies para Startups: Fusiones, Adquisiciones y Salidas a Bolsa
8.1.

Opciones de salida a bolsa para Startups

8.1.1.  Definicién de estrategias de salida

8.1.2. Ventajas y desventajas de las estrategias de salida
8.1.3. Casos tipicos en el mercado global

8.1.4. Impacto en los inversores iniciales

8.2.

8.3.

8.4.

8.5.

8.6.

8.7.

Fusiones y adquisiciones de Startups: procesos clave

8.2.1. Identificacion de posibles compradores o socios
8.2.2.  Due Diligence en fusiones y adquisiciones

8.2.3.  Negociacion de términos y condiciones

8.2.4. Integracion post-adquisicion

IPO (initial public offering): Preparacién de la Startup para salida a bolsa
8.3.1.  Proceso de preparacion para una salida a bolsa
8.3.2. Requisitos regulatorios en mercados internacionales
8.3.3.  Eleccion de mercados: ventajas y desventajas

8.3.4. Costes asociados a una IPO

Evaluacion del valor empresarial de la Startup

8.4.1.  Métodos de evaluacion para Startups

8.4.2. Factores que influyen en la valuacion

8.4.3. Ajustes segun el tipo de salida

8.4.4. Importancia de la valuacion en la negociacion
Casos de éxito en estrategias de salida a bolsa de la Startup
8.5.1. Ejemplo de fusiones exitosas

8.5.2.  Analisis de IPOs relevantes

8.5.3.  Startups adquiridas por grandes corporaciones
8.5.4. Factores comunes en casos exitosos

MBO (management buyout) en Startups

8.6.1.  MBO en Startups: funcionamiento

8.6.2. Beneficios y desafios del MBO

8.6.3.  Financiamiento de un MBO

8.6.4. Ejemplos practicos de MBO en Startups

Elementos legales Internacionales y financieros en la salida a bolsa de las Startups
8.7.1.  Documentacion clave en procesos de salida

8.7.2. Aspectos fiscales relevantes

8.7.3. Contratosy clausulas criticas

8.7.4.  Recomendaciones para evitar litigios



8.8.

8.9.

8.10.

Negociacion en procesos de fusiones y adquisiciones de Startups
8.8.1.  Estrategias para negociaciones efectivas

8.8.2.  Resolucion de conflictos en negociaciones

8.8.3.  Importancia del Due Diligence

8.8.4. Clausulas de proteccion en los contratos

Impacto de las salidas a bolsa de las Startups en los fundadores
8.9.1. Cambios en la estructura de liderazgo

8.9.2. Opciones de reinversion para los fundadores

8.9.3. Aspectos emocionales y culturales

8.9.4. Retos tras la transicion

Perspectivas futuras de estrategias de salida a bolsa de Startups
8.10.1. Tendencias emergentes en estrategias de salida

8.10.2. Impacto de las tecnologias en los procesos

8.10.3. Expansion hacia nuevos mercados globales

8.10.4. Innovacion en modelos de adquisicion y fusiones

Médulo 9. Modelos de Financiacion Alternativa para Startups
9.1.

9.2.

9.3.

Financiacion alternativa para Startups

9.1.1.  Financiacion alternativa: definicion y tipos

9.1.2. Diferencias entre la financiacion alternativa y la Financiacion tradicional
9.1.3.  Factores que impulsan la adopcion de la Financiacion alternativa
9.1.4. Ejemplos de éxito en Financiacion alternativa

Crowdfunding de inversion y equity crowdfunding para Startups

9.2.1. Plataformas de crowfunding de inversion: Funcionamiento

9.2.2. Ventajasy desventajas del crowdfunding

9.2.3.  Regulacion y riesgos asociados al crowdfunding

9.2.3. Casos de éxito en crowdfunding

Deuda convertible y otros instrumentos de deuda en la financiacion de Startups
9.3.1. Deuda convertible

9.3.2.  Proceso para estructurar acuerdos de deuda

9.3.3.  Beneficios frente a otros modelos

9.3.4. Ejemplos de Startups que utilizan deuda convertible

9.4.

9.5.

9.6.

9.7.

9.8.

9.9.

9.10.
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ICOs (initial coin offerings) y STOs (security token offerings) en Startups
9.4.1. Definicion y diferencias entre ICOs y STOs

9.4.2. Requisitos legales y técnicos

9.4.3. Casos de éxitoy fracaso en ICOs

9.4.4. Riesgos asociados a estos modelos

Plataformas peer-to-peer lending en Startups

Modelos operativos de P2P lending

9.6.1. Beneficios para Startups y prestamistas

9.6.2. Retos regulatorios y de sostenibilidad

9.6.3. Ejemplos de éxito en P2P lending

Salidas a bolsa para Startups

9.7.1.  Requisitos y procesos para una IPO

9.7.2. Beneficios y riesgos de salir a bolsa

9.7.3. Casos de Startups exitosas en bolsa

9.7.4. Alternativas a la IPO tradicional (SPACs, direct listings)
Bonos y otros productos financieros para Startups

9.8.1. Los bonosy su aplicacién en Startups

9.8.2.  Estructuracion de emisiones de bonos

9.8.3.  Comparativa entre bonos y deuda convertible

9.8.4. Ejemplos de Startups que han emitido bonos
Factoring y financiamiento basado en activos para Startups
9.9.1.  Factoring para Startups: Funcionamiento

9.9.2.  Beneficios de financiarse con activos

9.9.3. Diferencias entre factoring y leasing

9.9.4. Casos de uso en Startups tecnolégicas

Estrategias combinadas de financiacion para Startups

9.10.1. Ventajas de combinar modelos de financiacion

9.10.2. Estrategias para optimizar recursos

9.10.3. Factores clave para el éxito en estrategias combinadas
9.10.4. Ejemplos de Startups que han utilizado estrategias mixtas
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9.11. Perspectivas futuras de la Financiacion alternativa para Startups
9.11.1. Tendencias globales en Financiacion alternativa
9.11.2. Impacto de la regulacion en el sector
9.11.3. Innovaciones tecnoldgicas en modelos de financiacion
9.11.4. Expansion hacia nuevos mercados globales

Modulo 10. Taller de Negociacion con Inversores para Startups

10.1. Inversores del ecosistema emprendedor para Startups

10.1.1. Tipologia de los principales inversores
10.1.2. Tesis de inversion y retornos
10.1.3. Momentum
10.2. Habilidades clave para negociar con inversores para Startups
10.2.1. Comunicacion clara y persuasiva
10.2.2. Enfatizacion en las ideas clave
10.2.3. Capacidad de negociacion y flexibilidad
10.2.4. Conocimiento profundo del negocio y del mercado
10.3. Eleccion del inversor para la Startup: como acercarnos a nuestros inversores objetivo
10.3.1. Eleccion del inversor adecuado
10.3.2. Contacto con tu inversor objetivo
10.3.3. Seguimiento y proximas reuniones
10.4. Set de documentos para una ronda de inversion para la Startup
10.4.1. Business plan
10.4.2. Pitch deck
10.4.3. One pager

'
g ] 4

10.5. Preparacion de una presentacion efectiva de tu Startup (1). Estructura

. -t‘m'h\\# |

10.5.1. Estructura ordenaday clara it . '

10.5.2. Propuesta de valor y mision R o

10.5.3. Mercado y competencia e {r"# /Illl‘
10.6. Preparacion de una presentacion efectiva de tu Startup (I1). Modelo de negocio ’ : =

10.6.1. Modelo de negocio y traccién
10.6.2. Equipo
10.6.3. Momentum



10.7.

10.8.

10.9.
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Rondas de inversioén para tu Startup

10.7.1. Tipos de rondas de inversion

10.7.2. Inversion a primario o secundario

10.7.3. Valoracion pre money y post money

10.7.4. Planes de acciones para empleados y directivos
Ejemplos y casos reales de inversion en una Startup
10.8.1. Presentacion del caso

10.8.2. Escenario inicial

10.8.3. Escenario final tras la ronda de inversion
Negociacion con inversores del pacto de socios de una Startup: SHA
10.9.1. Por qué es clave negociar un buen SHA

10.9.2. Clausulas habituales a negociar

10.9.3. Estandares de mercado

10.10. Gestion de expectativas ante un posible exit en una Startup

10.10.7. Establecer expectativas claras desde el principio
10.10.2. Diferentes opciones a la hora de un exit de los fundadores
10.10.3. Acuerdos importantes en la negociacion del exit

Dispondras de un conocimiento
holistico sobre la regulacion y el
cumplimiento normativo, lo que
garantizara la seguridad juridica
de las operaciones de financiacion”



04
Objetivos docentes

Este programa universitario tiene como meta principal dotar a los profesionales con
las competencias clave en Financiacion de Startups. Al mismo tiempo, el alumnado
obtendra habilidades que abarcan desde la estructuracion de modelos financieros
hasta la captacion de fondos y la gestion del riesgo, permitiéndoles optimizar
estrategias de inversion. Asi, los egresados seran capaces de llevar a cabo analisis
financieros rigurosos, negociar exitosamente con inversores y liderar en proyectos
de crecimiento para impulsar la sostenibilidad del ecosistema emprendedor.

o

LR Y

L



Objetivos docentes | 25 tech

~ Dominaras las estrategias mas
modernas de captacion de capital,
gestionando negociaciones con

e/l

inversores y fondos de inversion
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Objetivos generales

+ Analizar las caracteristicas y diferencias entre Startups y empresas tradicionales

+ Profundizar en las diferentes estrategias de financiacion disponibles para Startups en
sus distintas etapas de desarrollo, comprendiendo sus caracteristicas, ventajas y desafios

+ Examinar las diferencias fundamentales entre business angels y capital riesgo como
fuentes de financiamiento para Startups

+ Dominar la estructura y caracteristicas fundamentales del modelo de search fund
+ Desarrollar estrategias para la presentacion efectiva de proyectos

+ Conocer las herramientas legales que permiten equilibrar el control accionarial entre
fundadores e inversores

+ Explorar la relevancia de la estructura legal adecuada para el desarrollo exitoso
de una Startup

+ Identificar los elementos clave de una IPO exitosa
+ Manejar estrategias para maximizar el valor de una Startup

+ |dentificar las ventajas y riesgos de las ICOs y STOs

Accederas a una amplia gama de recursos
multimedia de apoyos como videos
explicativos, resumenes interactivos o
casos de estudio reales. jMatriculate ya!l”




Objetivos especificos

Médulo 1. Ecosistema de Startups
« Definir las caracteristicas que diferencian a una Startup de una empresa convencional

+ Examinar el papel de aceleradoras, incubadoras y venture builders en el desarrollo
de Startups
+ Compilar ejemplos de startups exitosas impulsadas por tecnologia

+ Generar estrategias de colaboracion con actores del ecosistema emprendedor

Maédulo 2. Estrategias de Financiacion para Startups
+ |dentificar las principales fuentes de financiacion para Startups, desde el autofinanciamiento
hasta la inversion institucional

+ Comprender el papel de los business angels y los fondos de venture capital
en el ecosistema emprendedor

Mddulo 3. Business Angels y Capital Riesgo (venture capital) en Startups
+ Comprender los diferentes tipos de inversion y los criterios que utilizan los inversores
para valorar una Startup
+ Abordar los acuerdos de inversion comunes, incluyendo las participaciones accionarias,
derechos de preferencia y clausulas de salida

Médulo 4. Search funds: Modelo de Financiacion e Inversion para Startups
+ Comprender los diferentes modelos de emprendimiento

+ Establecer comparaciones entre las diferentes estructuras para identificar oportunidades
estratégicas en su aplicacion

Mddulo 5. Financiacion Publica y Subvenciones para Startups
+ Evaluar las oportunidades de financiacion en programas europeos

+ Examinar los diferentes tipos de ayudas ofrecidas por las entidades publicas:
subvenciones de distintos tipos, préstamos blandos, ayudas puntuales, etc
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Mddulo 6. Estrategias de Dilucion y Control Accionario para Startups
+ Definir qué es la dilucién accionarial y como se produce durante las rondas de inversion

+ Explicar el concepto de antidilucion y como se aplica en las negociaciones con inversores

Mddulo 7. Estructuracion Legal de las Startups y Vehiculos de Inversion
+ Conocer las diferentes formas societarias que puede revestir una Startup

+ Definir los aspectos fiscales y legales de la financiacion de Startups

Mgdlulo 8. Exit strategies para Startups: Fusiones, Adquisiciones y Salidas
aBolsa

+ Examinar procesos de fusiones y adquisiciones en el contexto de Startups

+ Definir los pasos para preparar una IPO

Mddulo 9. Modelos de Financiacion Alternativa para Startups
+ Examinar plataformas de crowdfunding y su impacto en Startups

+ Definir los pasos para estructurar una deuda convertible

Maddulo 10. Taller de Negociacién con Inversores para Startups
+ Fundamentar la importancia de construir relaciones solidas con inversores

+ Definir los diferentes documentos que se deben preparar y concretar aspectos
clave para que la presentacion sea efectiva
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Salidas profesionales

Este programa universitario de TECH representa una excelente oportunidad

para profesionales interesados en la Financiacion de Startups, ya que les permitira
perfeccionar sus habilidades y dominar estrategias clave de inversion. A través de
conocimientos avanzados en capital riesgo, modelos financieros y captacion de
fondos, los egresados de esta titulacion universitaria podran ampliar sus perspectivas
laborales y acceder a nuevas oportunidades tanto en el ecosistema emprendedor como
financiero. Del mismo modo, estaran preparados para desempefiarse en aceleradoras,
departamentos de innovacion corporativa 0 como asesores financieros, aportando valor
en un entorno cada vez mas competitivo y orientado al desarrollo de nuevos negocios.
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¢Buscas desempenarte como Gestor
de Fondos de Venture Capital?
Logralo mediante este programa
universitario en tan solo meses”
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Perfil del egresado

El egresado de este Master Titulo Propio sera un especialista en Financiacion de
Startups, con capacidad para disefar estrategias de inversion, gestionar capital

de riesgo y evaluar modelos financieros innovadores. A su vez, estara preparado

para optimizar la captacion de fondos, minimizar riesgos y liderar proyectos de
crecimiento empresarial, impulsando el desarrollo y la sostenibilidad en el ecosistema
emprendedor. Ademas, podra asesorar a iniciativas emergentes en procesos

de escalabilidad, colaborar con fondos de inversion o incubadoras, y participar
activamente en la toma de decisiones estratégicas que promuevan la consolidacion de
nuevos modelos de negocio en entornos altamente competitivos.

Disefiaras estrategias financieras en
empresas emergentes, asegurando

su estabilidad y crecimiento mediante
una planificacion eficiente de recursos.

+ Vision Estratégica en Inversion: analizar el ecosistema emprendedor y detectar
oportunidades de inversion en Startups con alto potencial de crecimiento, optimizando
la toma de decisiones financieras

+ Gestion Financiera y Optimizacion de Recursos: estructurar modelos de financiacion
eficientes, maximizando la rentabilidad y sostenibilidad de las Startups mediante el uso de
estrategias innovadoras

+ Negociacion y Captacion de Fondos: liderar negociaciones con inversores, fondos
de capital riesgo y entidades financieras, asegurando acuerdos beneficiosos y alineados
con los objetivos de la empresa emergente

+ Analisis de Riesgos y Evaluacion de Viabilidad: evaluar la viabilidad financiera

y operativa de proyectos emprendedores, identificando riesgos y disefiando estrategias
de mitigacion efectivas




Salidas profesionales |31 tecn

Después de realizar el programa universitario, podras desempenfar tus conocimientos
y habilidades en los siguientes cargos:

1. Analista de Inversion en Startups: especialista en la evaluacion de modelos de negocio
emergentes, analizando su viabilidad financiera y potencial de crecimiento para fondos
de inversion y firmas de capital riesgo.

2.Gestor de Fondos de Venture Capital: responsable de la administracién y estrategia
de inversion de fondos de capital riesgo, identificando y financiando Startups con alto
potencial de escalabilidad.

3.Consultor en Financiacion de Startups: asesor especializado en estrategias de captacion
de capital, ayudando a emprendedores a estructurar rondas de inversion y optimizar su
acceso a financiacion.

4.Director de Corporate Venture Capital: encargado de desarrollar iniciativas de inversion
en Startups desde grandes corporaciones, fomentando la innovacion abierta y la sinergia
entre empresas consolidadas y nuevos emprendimientos.

5.Especialista en Instrumentos de Financiacion Alternativa: dedicado al disefio y gestion
de modelos de financiacién como crowdfunding, business angels, aceleradoras
y otras alternativas al capital tradicional.

6.Asesor en Fusiones y Adquisiciones de Startups: consultor experto en la estructuracion
de procesos de compra, venta y fusion de Startups, maximizando el valor en transacciones
estratégicas.

7.Responsable de Relaciones con Inversores: gestor de la comunicacion y negociacion
entre Startups e inversores, asegurando la alineacion de intereses y la optimizacion
de acuerdos de financiacion.
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Metodologia de estudio

TECH es la primera universidad en el mundo que combina la metodologia de los
case studies con el Relearning, un sistema de aprendizaje 100% online basado en la
reiteracion dirigida.

Esta disruptiva estrategia pedagdgica ha sido concebida para ofrecer a los
profesionales la oportunidad de actualizar conocimientos y desarrollar competencias
de un modo intensivo y riguroso. Un modelo de aprendizaje que coloca al estudiante en
el centro del proceso académico y le otorga todo el protagonismo, adaptandose a sus
necesidades y dejando de lado las metodologias mas convencionales.
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TECH te prepara para afrontar nuevos retos en
entornos inciertos y lograr el €xito en tu carrera”
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El alumno: la prioridad de todos los programas de TECH

En la metodologia de estudios de TECH el alumno es el protagonista absoluto.

Las herramientas pedagdgicas de cada programa han sido seleccionadas teniendo
en cuenta las demandas de tiempo, disponibilidad y rigor académico que, a dia de
hoy, no solo exigen los estudiantes sino los puestos mas competitivos del mercado.

Con el modelo educativo asincronico de TECH, es el alumno quien elige el tiempo que
destina al estudio, como decide establecer sus rutinas y todo ello desde la comodidad
del dispositivo electronico de su preferencia. El alumno no tendra que asistir a clases
en vivo, a las que muchas veces no podra acudir. Las actividades de aprendizaje las
realizara cuando le venga bien. Siempre podra decidir cuando y desde donde estudiar.

En TECH NO tendras clases en directo
(a las que luego nunca puedes asistir)”
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Los planes de estudios mas exhaustivos a nivel internacional

TECH se caracteriza por ofrecer los itinerarios académicos mas completos del entorno
universitario. Esta exhaustividad se logra a través de la creacion de temarios que

no solo abarcan los conocimientos esenciales, sino también las innovaciones mas
recientes en cada area.

Al estar en constante actualizacion, estos programas permiten que los estudiantes
se mantengan al dia con los cambios del mercado y adquieran las habilidades mas
valoradas por los empleadores. De esta manera, quienes finalizan sus estudios en
TECH reciben una preparacion integral que les proporciona una ventaja competitiva
notable para avanzar en sus carreras.

Y ademas, podran hacerlo desde cualquier dispositivo, pc, tableta o smartphone.

El modelo de TECH es asincronico,
de modo que te permite estudiar con
tu pc, tableta o tu smartphone donde
quieras, cuando quieras y durante el
tiempo que quieras”
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Case studies o Método del caso

El método del caso ha sido el sistema de aprendizaje mas utilizado por las
mejores escuelas de negocios del mundo. Desarrollado en 1912 para que los
estudiantes de Derecho no solo aprendiesen las leyes a base de contenidos
tedricos, su funcién era también presentarles situaciones complejas reales.
Asi, podian tomar decisiones y emitir juicios de valor fundamentados sobre
como resolverlas. En 1924 se establecié como método estandar de ensefianza
en Harvard.

Con este modelo de ensefianza es el propio alumno quien va construyendo su
competencia profesional a través de estrategias como el Learning by doing o
el Design Thinking, utilizadas por otras instituciones de renombre como Yale o
Stanford.

Este método, orientado a la accion, sera aplicado a lo largo de todo el itinerario
académico que el alumno emprenda junto a TECH. De ese modo se enfrentara
a multiples situaciones reales y debera integrar conocimientos, investigar,
argumentar y defender sus ideas y decisiones. Todo ello con la premisa de
responder al cuestionamiento de como actuaria al posicionarse frente a
eventos especificos de complejidad en su labor cotidiana.




Método Relearning

En TECH los case studies son potenciados con el mejor método de
ensefanza 100% online: el Relearning.

Este método rompe con las técnicas tradicionales de ensefianza para
poner al alumno en el centro de la ecuacion, proveyéndole del mejor
contenido en diferentes formatos. De esta forma, consigue repasar

y reiterar los conceptos clave de cada materia y aprender a aplicarlos
en un entorno real.

En esta misma linea, y de acuerdo a multiples investigaciones
cientificas, la reiteracion es la mejor manera de aprender. Por eso,
TECH ofrece entre 8 y 16 repeticiones de cada concepto clave dentro
de una misma leccion, presentada de una manera diferente, con

el objetivo de asegurar que el conocimiento sea completamente
aflanzado durante el proceso de estudio.

El Relearning te permitira aprender con menos
esfuerzo y mas rendimiento, implicandote mas
en tu especializacion, desarrollando el espiritu
critico, la defensa de argumentos y el contraste
de opiniones: una ecuacion directa al éxito.
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learning
from an
expert
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Un Campus Virtual 100% online con los mejores
recursos didacticos

Para aplicar su metodologia de forma eficaz, TECH se centra en proveer a los
egresados de materiales didacticos en diferentes formatos: textos, videos
interactivos, ilustraciones y mapas de conocimiento, entre otros. Todos ellos,
disefiados por profesores cualificados que centran el trabajo en combinar
casos reales con la resolucion de situaciones complejas mediante simulacion,
el estudio de contextos aplicados a cada carrera profesional y el aprendizaje
basado en la reiteracion, a través de audios, presentaciones, animaciones,
imagenes, etc.

Y es que las ultimas evidencias cientificas en el ambito de las Neurociencias
apuntan a la importancia de tener en cuenta el lugar y el contexto donde se
accede a los contenidos antes de iniciar un nuevo aprendizaje. Poder ajustar
esas variables de una manera personalizada favorece que las personas
puedan recordar y almacenar en el hipocampo los conocimientos para
retenerlos a largo plazo. Se trata de un modelo denominado Neurocognitive
context-dependent e-learning que es aplicado de manera consciente en esta
titulacion universitaria.

Por otro lado, también en aras de favorecer al maximo el contacto mentor-
alumno, se proporciona un amplio abanico de posibilidades de comunicacion,
tanto en tiempo real como en diferido (mensajeria interna, foros de discusion,
servicio de atencion telefonica, email de contacto con secretaria técnica, chat
y videoconferencia).

Asimismo, este completisimo Campus Virtual permitira que el alumnado

de TECH organice sus horarios de estudio de acuerdo con su disponibilidad
personal o sus obligaciones laborales. De esa manera tendra un control global
de los contenidos académicos y sus herramientas didacticas, puestas en
funcion de su acelerada actualizacion profesional.

La modalidad de estudios online de
este programa te permitira organizar
tu tiempo y tu ritmo de aprendizaje,
adaptandolo a tus horarios”

La eficacia del método se justifica con cuatro logros fundamentales:

. Los alumnos que siguen este método no solo consiguen la asimilacion de

conceptos, sino un desarrollo de su capacidad mental, mediante ejercicios
de evaluacién de situaciones reales y aplicacion de conocimientos.

. El aprendizaje se concreta de una manera solida en capacidades practicas

que permiten al alumno una mejor integracién en el mundo real.

. Se consigue una asimilacién mas sencilla y eficiente de las ideas y conceptos,

gracias al planteamiento de situaciones que han surgido de la realidad.

. La sensacion de eficiencia del esfuerzo invertido se convierte en un estimulo

muy importante para el alumnado, que se traduce en un interés mayor en los
aprendizajes y un incremento del tiempo dedicado a trabajar en el curso.
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La metodologia universitaria mejor valorada
por sus alumnos

Los resultados de este innovador modelo académico son constatables
en los niveles de satisfaccion global de los egresados de TECH.

La valoracion de los estudiantes sobre la calidad docente, calidad de los
materiales, estructura del curso y sus objetivos es excelente. No en valde,
la institucion se convirtio en la universidad mejor valorada por sus alumnos
segun el indice global score, obteniendo un 4,9 de 5.

Accede a los contenidos de estudio desde
cualquier dispositivo con conexion a Internet
(ordenador, tablet, smartphone) gracias a que
TECH esta al dia de la vanguardia tecnologica
y pedagogica.

Podras aprender con las ventajas del acceso

a entornos simulados de aprendizaje y el
planteamiento de aprendizaje por observacion,
esto es, Learning from an expert.
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Asi, en este programa estaran disponibles los mejores materiales educativos, preparados a conciencia:

Material de estudio

>

Todos los contenidos didacticos son creados por los especialistas que van a impartir
el curso, especificamente para él, de manera que el desarrollo didactico sea realmente
especifico y concreto.

Estos contenidos son aplicados después al formato audiovisual que creara nuestra
manera de trabajo online, con las técnicas mas novedosas que nos permiten ofrecerte
una gran calidad, en cada una de las piezas que pondremos a tu servicio.

Practicas de habilidades y competencias

Realizaras actividades de desarrollo de competencias y habilidades especificas en
cada drea tematica. Practicas y dinamicas para adquirir y desarrollar las destrezas
y habilidades que un especialista precisa desarrollar en el marco de la globalizacion
que vivimos.

Restiimenes interactivos

Presentamos los contenidos de manera atractiva y dinamica en pildoras multimedia
que incluyen audio, videos, imagenes, esquemas y mapas conceptuales con el fin
de afianzar el conocimiento.

Este sistema exclusivo educativo para la presentacion de contenidos multimedia
fue premiado por Microsoft como “Caso de éxito en Europa”.

Lecturas complementarias

Articulos recientes, documentos de consenso, guias internacionales... En nuestra
biblioteca virtual tendras acceso a todo lo que necesitas para completar tu capacitacion.

ORIANS
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Case Studies

Completaras una seleccion de los mejores case studies de la materia.
Casos presentados, analizados y tutorizados por los mejores
especialistas del panorama internacional.

Testing & Retesting

Evaluamos y reevaluamos periodicamente tu conocimiento a lo largo del
programa. Lo hacemos sobre 3 de los 4 niveles de la Piramide de Miller.

Clases magistrales e

Existe evidencia cientifica sobre la utilidad de la observacién de terceros expertos.

El denominado Learning from an expert afianza el conocimiento y el recuerdo,
y genera seguridad en nuestras futuras decisiones dificiles.

Guias rapidas de actuacion

TECH ofrece los contenidos mas relevantes del curso en forma de fichas o
guias rapidas de actuacion. Una manera sintética, practica y eficaz de ayudar al
estudiante a progresar en su aprendizaje.

LK)
K\
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Cuadro docente

La filosofia de TECH se basa en proporcionar las titulaciones universitarias

mas completas y actualizadas del panorama académico, por lo que selecciona
cuidadosamente sus claustros docentes. De hecho, para la imparticion de este Master
Titulo Propio, ha reunido a los expertos mas destacados en el campo de la Financiacion
de Startups. De esta forma, han elaborado multiples contenidos didacticos que
sobresalen por su elevada calidad y poner adaptarse a las exigencias del mercado
laboral actual. Sin duda, una experiencia inmersiva que permitira a los profesionales
incrementar sus perspectivas laborales de manera significativa
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@ @ El equipo docente de esta titulacion

universitaria destaca por su amplia
trayectoria laboral en el campo de
la Financiacion de Startups”
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Direccion

Dna. Segura Garcia, Paula

+ M&A Legal en Crowe Legal y Tributario
+ Master en Derecho de Empresa por Esade Universidad Ramon Llull

+ Licenciatura en Derecho por Esade Universidad Ramon Llull

Profesores
D. Alegre Zalve, Joaquin D. Moya Néjera, Alejandro
+ Socio Responsable de Banking & Finance en Crowe Legal y Tributario + Director de Scipio Holding Group
+ Director de Banking & Finance en Andersen + General Partner en Scipio Swanlaab
+ Senior Manager de Banking y Regulacion Financiera en PwC + Sales Director en S&S
+ Abogado en Cuatrecasas + Consejero en BoD - IESMAT SA

Fundador de The Residential Club

*

+ Especialista Legal en Credit Suisse

+ Master en Valoracion de Empresas y Contabilidad de Sociedades + Grado en Administracion y Direccion de Empresas por Universidad de Valencia
por Universidad Pompeu Fabra

+ Licenciatura en Derecho por Universidad de Valencia
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Dr. Grigorian Keheaian, Levon
+ Socio de Banking & Finance en Crowe Legal y Tributario

+ Vicepresidente del Instituto del Accionista
+ Representante de Enterprise Armenia
+ Abogado en Cuatrecasas

+ Doctorado en Derecho por Universidad Pompeu Fabra

*

Master en Derecho en Estudios Juridicos Internacionales por Georgetown
University Law Center

*

Master en Derecho y Politica de la Unién Europea por Real Instituto de Estudios Europeos

+ Master en Valoracion y Contabilidad de Empresas por UPF Barcelona School
of Management

+ Licenciatura en Derecho por Universidad de Zaragoza

D. Adrién Calduch, Enrique
+ Fundador de Ctimo

+ Abogado de Derecho Mercantil en Cuatrecasas
+ Master de Leyes en Derecho Mercantil Internacional por Instituto de Empresa

+ Licenciatura en Derecho, Administracion y Direccion de Empresas por Universidad
de Valencia

D. Nuiez Mejias, José Maria
+ Abogado y Redactor de articulos juridicos en Derecho Virtual
+ Jefe de redaccion y Guionista de articulos en Derecho Virtual
+ Master en Abogacia por Universidad de Caceres

+ Graduado en Derecho por la Universidad de Caceres
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Titulacion

El Master Titulo Propio en Financiacion de Startups garantiza, ademas
de la capacitacion mas rigurosa y actualizada, el acceso a un titulo de
Master Propio expedido por TECH Global University.
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Supera con éxito este programa y recibe tu
titulacion universitaria sin desplazamientos
ni farragosos tramites”
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Este programa te permitira obtener el titulo propio de Master en Financiacién de Startups avalado por
TECH Global University, la mayor Universidad digital del mundo.

TECH Global University, es una Universidad Oficial Europea reconocida publicamente por el Gobierno de
Andorra (boletin oficial). Andorra forma parte del Espacio Europeo de Educacion Superior (EEES) desde 2003.

El EEES es una iniciativa promovida por la Union Europea que tiene como objetivo organizar el marco formativo
internacional y armonizar los sistemas de educacién superior de los paises miembros de este espacio. El
proyecto promueve unos valores comunes, la implementacion de herramientas conjuntas y fortaleciendo sus
mecanismos de garantia de calidad para potenciar la colaboracion y movilidad entre estudiantes, investigadores
y académicos.

Este titulo propio de TECH Global University, es un programa europeo de formacion continua y actualizacion
profesional que garantiza la adquisicion de las competencias en su area de conocimiento, confiriendo un alto
valor curricular al estudiante que supere el programa.

TECH es miembro de la Economics, Business and Enterprise Association (EBEA), una entidad de prestigio
dedicada a impulsar la excelencia profesional en ciencias empresariales. Esta vinculacion fortalece su
compromiso con la excelencia académica en el ambito empresarial.

TECH es miembro de: T
eépea
S

Titulo: Master Titulo Propio en Financiacion de Startups
Modalidad: online

Duracion: 12 meses

Acreditacién: 60 ECTS

.
techn
» university

D/Dfia , con documento de identificacion ha superado
con éxito y obtenido el titulo de:

Master Titulo Propio en Financiacion de Startups

Se trata de un titulo propio de 1.800 horas de duracion equivalente a 60 ECTS, con fecha de inicio
dd/mm/aaaa y fecha de finalizacion dd/mm/aaaa.

TECH Global University es una universidad reconocida oficialmente por el Gobierno de Andorra
el 31 de enero de 2024, que pertenece al Espacio Europeo de Educacion Superior (EEES)

En Andorra la Vella, a 28 de febrero de 2024

e

Dr. Pedro Navarro lllana

c6igo inico TECH: APWORZ3S_techiitute com/tituios

Master Titulo Propio en Financiacion de Startups

Distribucion General del Plan de Estudios
Distribucién General del Plan de Estudios

Curso Materia ECTS  Cardcter

Tipo de materia Créditos ECTS
—_— 10 Ecosistema de Startups 6 o8
Obligatoria (OB) 0 1° Estrategias de Financiacion para Startups 6 oB
Optativa (0P) 0 B Angels y Capital 6 o8
Practicas Externas (PR) 0 10 Search funds: Modelo de Financiacién e Inversién para Startups 6 o8
Trabajo Fin de Méster (TFM) . 10 Financiacion Piblica y Subvenciones para Stertups 6 o8
1o Estrategias de Dilucién y Control Accionario para Startups 6 o8
Total 60 10 Estructuracién Legal de las Startups y Vehiculos de Inversion 6 o8
10 it strategies para Startups: Fusiones, Adquisiciones y Salidas 6 o8
10 Modelos de Financiacion Altemativa para Startups 6 o8
10 Taller de Negociacién con Inversores para Stariups 6 o8

% te C A global

Dr. Pedro Navarro lllana » university

Rector

*Apostilla de La Haya. En caso de que el alumno solicite que su titulo en papel recabe la Apostilla de La Haya, TECH Global University realizard las gestiones oportunas para su obtencién, con un coste adicional.


https://bopadocuments.blob.core.windows.net/bopa-documents/036016/pdf/GV_2024_02_01_09_43_31.pdf
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Master Titulo Propio
Financiacion de Startups

» Modalidad: online

» Duracion: 12 meses

» Titulacién: TECH Global University
» Acreditacion: 60 ECTS

» Horario: a tu ritmo

» Examenes: online
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